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HDI no Mundo

#3 in Germany

#6 in Europe

#2 in LATAM and 
Brazil

Mais e mais pessoas e empresas 

ao redor do mundo depositam sua

confiança em nós

Temos 75% de nossos negócios em

mercados estrangeiros

Maior 

2nd

Maior 

3rd

Maior 

6th

LATAM Alemanha Europa 

LATAM é a principal 
região de foco na 

estratégia de expansão 
do Grupo Talanx

Maior 

2nd

Brasil 



2000

Início do plano de 
expansão

2014

Cria-se a HDI Global 
Seguros Industriais

2022

Aquisição
Sompo Consumer

1980

Grupo HDI
Chega ao Brasil

2005

Aquisição do
HSBC

2019

Nasce a Santander Auto, 
uma seguradora 100% 

digital

2023

Aquisição do
Grupo Liberty agora:

Logotipo

Descrição gerada automaticamente

2025

Fusão com
HDI Global

Nossa história no Brasil e no Mundo



América Latina é foco 
na estratégia do Grupo 

Talanx

Em 2022, adquirimos a Sompo Consumer, visando aumentar 

nossos níveis de diversificação através da exploração de 

novos segmentos...

...em 2023, adquirimos o Grupo Liberty, (hoje Yelum 

Seguradora) e essa operação alavancou nossa presença e 

participação em todos os mercados da América Latina

#10  →  #2

#3    →   #1

#16  →   #7

#17 → #9

...já em 2025, fizemos uma fusão com a HDI Global, e essa 

operação alavancou nossa presença, participação e 

maturidade nos mercados de Grandes Riscos 

Com o portfolio mais abrangente do mercado após as aquisições, o Grupo HDI se torna 

#2 no Brasil e América Latina



1st

2nd
Filiais

68

Líder em 

P&C no 

Sul, Norte 

e Nordeste

Em P&C

Físicas e 

Digitais

mil 

+30

Corretores e canais

alternativos 

expressivos (líder em 

cooperativas e concessionárias, 

o maior case de sucesso em 

Bancos/Fintechs)

milhões

+4,7

Clientes

Nossa plataforma multimarcas nos permite atender a

todos os públicos

Liderança regional, portfolio abrangente e rápido go-to-market dada modernização 

tecnológica acelerada por integrações: Nossas forças no Brasil....

Presença nacional do Grupo HDI



Carteira de Produtos de Seguros de Equipamentos Agrícolas

115M 218M2020 - 2024

Composição HDI

Trator Plataforma

Colheitadeira Grãos Implementos Agrícolas

Pulverizador Colhedora de Cana

Colhedora de Algodão Demais

Composição YELLUM

Trator ImplementoAgrícolas

Plataforma Colheitadeira Grãos

Pulverizador/Distribuidor Colheitadeira Cana

Colheitadeira Algodão Demais



92.8%

7.2%

Soja

96.3%

3.7%

Milho 1ª

93.2%

6.8%

Milho 2ª

98.9%

Trigo

6.0%

95.8%
94.0%

4.2%

Café

45 4 16

1.1%

9 3 2

Cana de Açúcar

82.4%

Florestas

17.6%

10

Safra 2022/2023 (em Milhões de Hectares)

Área Inexplorada Área Segurada³

Fontes: ¹ CONAB | ² PSR 2023

Area plantada total 89,8M
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Crescimento em Seguros de Animais (em Milhares de Apólices)

+ de 50 cultivos com menos de 1.000 apólices

Seguro de faturamento Pouco desenvolvido

Seguro index (paramétricos) Incipientes

Insights do Mercado Atividades sem contratação PSR

Mercado de Seguros Agrícolas



Mercado de Seguros Agrícolas

Diagnóstico de Mercado –  2023

~ 85% concentrado em 5 culturas (Soja, Milho Safrinha,  trigo, Milho Verão + (maçã, café ou uva)  



Mercado de Seguros Agrícolas
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Diagnóstico de Mercado UF –  2023 

~ 50% concentrado nos três estados do Sul   ~ 73 % concentrado em 5 estados do Sul e Sudeste 



Panorama Geral do Mercado de Seguros Agrícolas

• Baixa adesão em algumas regiões.

• Alto custo do seguro para pequenos produtores.

• Complexidade na regulação e fiscalização.

• Necessidade de inovações tecnológicas para melhor precificação e análise de riscos.

Desafios do Setor

Oportunidades para Expansão

• Avanços tecnológicos: uso de satélites e IoT na análise de riscos.

• Desenvolvimento de novos produtos adaptados a pequenas propriedades.

• Expansão do apoio governamental.

• Integração com crédito rural para incentivo à contratação do seguro.



Conclusões

• O seguro rural é essencial para garantir a segurança financeira dos 

produtores.

• Crescimento do setor depende de políticas públicas e inovação.

• Maior educação e conscientização sobre os benefícios do seguro podem 

ampliar sua adesão.



Obrigado!
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